EL CONTROESWDE COSTO

M O B I

ADMINISTRAR COSTOS PARA AHORRAR, CRECER Y PROSPERAR.

O

CONSOLIDAR
COMPRAS

Muchos proveedores ofreceran
Mmejores precios para compras
consolidadas. Si esta comprando
suministros para muchas fuentes
diferentes, explore la opcion de usar
un proveedor y solicite precios mas

bajos.

FOMENTAR LA
COMPETENCIA iene varios proveedores posibles

ara su negocio, motivelos a
competir por su negocio revisando
cuerdos y contratos de compra
entemente.

SOLICITE
DESCUENTOS

Si lo ha atendido el mismo
proveedor durante mucho tiempo,
puede pedir un descuento basado
en su lealtad. Quizas sea posible
celebrar un contrato que mantenga

bajos los costos.

CONVERTIR
COSTOS FIJOS
EN COSTOS
VARIABLES

empre que sea posible, convierta
stos fijos en costos variables.
stos variables le quitan presion
sus necesidades de su flujo de
ectivo al convertir los costos fijos en
costos variables.

LA

EXTERNALIZACION
Es posible que pueda "externalizar"

parte del trabajo que realiza
"Internamente”. La externalizacion
significa encontrar otra compafiia
que realice parte del trabajo en lugar

de hacer el trabajo usted mismo.
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